Grindung einer
eigenen
Niederlassung

Start der Aktivitaten
in der Schweiz
Marketing- /
Verkaufsstrategie /
Zielsegment / etc

Ubergabephase




3. Aktions- und 4. Ubergabephase

Marktaufbauphase

-Kundeniubergabe
- Akquisition -Partneriibergabe
- Betreuung
- Auf- Ausbau - Evtl. Mitarbeiter-
- Feedback (kontinuierlich ubergabe
- Controlling - Suche geeigneter
- Korrekturen Mitarbeiter
- Marketingaktivitaten - Infrastruktur

- Rechtliches

- Ewvitl.
- Service Personal etc.

Coaching etc.




