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2. Trainings- und 
Abstimmungsphase

- Marketingstrategie
- Verkaufstrategie
- Kundensegment(e)
- Produkteportefolio
- Partnerschaften
- Allgemeine Ziele  

etc.

1. Analyse

- Zieldefinition
- Zusammen-

arbeitsvereinbarung

- Bestimmung des        
geeigneten Verkäufer

-Vorgehensplan etc.

- Evtl.
- Marktanalyse
- SWOT etc.

3. Aktions- und 
Marktaufbauphase

- Akquisition
- Betreuung
- Auf- Ausbau
- Feedback (kontinuierlich)
- Controlling
- Korrekturen
- Marketingaktivitäten

- Evtl.
- Service Personal etc.

4. Übergabephase

-Kundenübergabe
-Partnerübergabe

- Evtl. Mitarbeiter-
übergabe

- Suche geeigneter
Mitarbeiter

- Infrastruktur
- Rechtliches   

Coaching etc.


